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Die Zahl der Siege bleibt
immer iiberschaubar

»Wir bauen auf dich” soll in zwei Jahren zwei Millionen Euro bringen: Harti Weirather fungiert als Schirmherr einer Spendenkampagne des Seraphischen Liebeswerks.

Warum der Sportvermarkter Harti
Weirather ausnahmsweise sein eige-
nes Gesicht und seinen guten Namen
als Marketinginstrument einsetzt.

TT: Wie lange hat Ma-
rianne He;ﬂ gebraucht, Sie
zur Teilnahme an,, Wir bau-
en auf dich“ zu iiberreden?

Harti Weirather: Nicht
allzu lange! Marianne ist
eine faszinierende Person-
lichkeit; als sie mir erklarte,
worum es geht, hat mich das
emotional gepackt. Man he-
chelt im Prinzip ein Leben
lang Geschaften hinterher,
irgendwann muss man et-
was zuriickgeben.

TT: [hr normales Ge-
schiiftsleben besteht ja da-
rin, Emotion zu verkaufen,
diese aber knallhart wirt-
schaftlich zu kalkulieren.

Weirather: Das ist etwas
ganz anderes, ja. Wir verkau-
fen im Grunde genommen
Unterhaltung. Aber in der

Bubenburg geht es um Kin-
der aus zerriitteten Familien,
die alle moglichen Probleme
haben und einfach Unter-
schlupfund Hilfe brauchen.
TT: Sind Sie grundsditzlich
beddichtig oder eher schnell
in Ihren Entscheidungen?

Weirather: Eher schnell -

wenn ich ein gutes Bauch-
gefithl habe.

TT: Aus welchen Kompo-
nenten setzt sich Ihr Bauch-
gefiihl zusammen?

Weirather: Die wichtigste
Komponente ist Vertrauen!
Jemandem etwas zuzutrau-
en und anzuvertrauen, ist
die Grundvoraussetzung.

“TT: Dass Sie selbst als Te-

stimonial fungieren, kommit
extrem selten vor. Ublicher-
weise polieren Sie die Aus-

héngeschilder, auf denen
dann die Gesichter anderer
Prominenter glinzen.
Weirather: Wir veran-
stalten zwar jéhrlich unser
Charity-Skirennen in Kitz-
biihel zugunsten von Tiroler
Bergbauernfamilien in Not.
Aber selbst als Testimonial
zur Verfiigung zu stehen?

Dafiir bin ich nicht der Typ.
Die Aktion mit dem Sera-
phischen

Liebes-

werk ist

EI: € 151;;_ Harti Weirather
nahme.

TT: Kann man sagen: Seit
es die Agentur WWP gibt, ist
im und mit Sport erst rich-
tig viel Geld zu machen?

Weirather: Wir diirfen uns
da nicht so wichtig nehmen,
es gibtviele Agenturen in der
Sportvermarktungsszene.
Wir haben halt als Erste im
Skisport versucht, neue Din-
ge in Gang zu setzen. Das
war in den Achtzigern ein

B ) IRENE HEISZ HAKT NACH E¥'=
Ein Gesprach mit ;

Mordskampf fiir uns Sport-
ler, vom Internationalen Ski-
verband perstnliche Werbe-
flichen zu bekormmen.

TT: Der legendiire Kampf
ums Kopfsponsoring?

Weirather: Richtig.

TT: Seit Geld eine so
grojse Rolle im Sport spielz,
kommzt dem Faktor Image
eine zentrale Bedeutung
zZu.

Weirather: Absolut!
Es wird immer wichti-
ger, sich {iber sein Image
und Charisma zu definieren,
darin liegt eine Riesenchan-
ce fiir Sportler.

TT: Tatsache ist aber, dass
der finanzielle Druck dazu
fithrt, dass der Spitzensport
Unmengen von uniformen,
wohlerzogenen, charisma-
freien Wunschschwieger-

Fotos: Robert Parigger

_kindern hervorbringt.

Weirather: Das ist sicher
eine Gefahr. Grof3e Verbén-
de und Klubs produzieren
hente viele Einheitsprofis.
Aber umso grofer ist die
Chance fiir einen mit Ecken
und Kanten! So einer kann
viel Geld verdienen.

TT: Welches Image, den-
ken Sie, haben Sie ganz per-
sonlich bei Thren Partnern?
- Weirather:Ichglaube, dass
unsere Geschiftspartner
uns fiir unsere Handschlag-
qualitét schitzen, fiir unsere
Ehrlichkeitundunsertagtig-
liches Bemtihen, das Beste
zu tun. Aber mein perstnli-
ches Image? Das ist schwer
zu sagen. Ich bin, denke ich,
ein bissl alte Schule: Ein
Handschlag ist bei mir mehr
wert als jeder Vertrag. Das ist
in dieser schnelllebigen Zeit
eherungewoshnlich, beiheu-
tigen Managern geht nichts
mehr ohne detaillierteste
Vertrége und Protokolle.

TT: Sie haben noch wih-
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rend Ihrer Sportlerzeit be-
gonnen, Ihr Geschdft auf-
zubauen, ohne auf eine
einschlagige Ausbildung
zuriickgreifen zu kénnen.
Haben Sie in den ersten Jah-
ren viel Lehrgeld bezahlt?

Weirather: Sehr viel! Ich
hattejadasSkigymnasiumim
Maturajahr abgebrochen,
bescheuerter kann man
nicht sein. Dass ich mir oft
eine blutige Nase geholt ha-
be, hat mich aber nicht dar-
angehindert, esfrech immer
wieder zu probieren.

TT: Sie haben nie an Ih-
rem Weg gezweifelt?

Weirather: Ich habe ein-
fach schon wihrend meiner
Sportlerkarriere gesehen,
dass es im Bereich der Ver-
marktung ein groffes Man-
ko gibt. Das hat mich nicht
mehr losgelassen. Also habe
ich es durchgezogen, gegen
alle Widerstdnde. Unser ers-
tes Geschéft haben wir in
Frankfurt gemacht, in Wien
war ich lange nur der dep-
perte Skifahrer, der jetzt auf
einmal was anderes will.

. TT: Die berithmten Na-
men, die Sie und Ihre Frau
Hanni Wenzel zu verkaufen
hatten, waren bisweilen ein
Hinderungsgrund?

Weirather: Ja, weil die
Namen fiir etwas ganz Be-

stimmtes standen: schnell
Ski zu fahren. In Deutsch-
land haben wir uns leichter
getan, dort hat unsere Ver-
gangenheit nicht so inter-
essiert. Es hat, schétze ich,
zehn Jahre gedauert, bis wir
uns im Ausland so einen
Namen gemacht hatten,
dass wir auch in Osterreich
ernst genommen wurden. _

TT: Waren Sie der bessere
Skifahrer oder sind Sie der
bessere Geschdiftsmann?

Weirather: Ich glaube,
ich hatte als Skifahrer mehr
Talent als Biss.

TT: Sagt ein Weltmeister?

Weirather: Ja. Das war
schon super. Aber ich habe
mir selbst oft zum Vorwurf
gemacht, dass ich es zu we-
nig professionell betrieben
und schon 1982/83 begon-
nen habe, meine Interessen
in mein neues Geschift zu
verlagern. Es hitte viel mehr
herausschauen kinnen.

TT: Sportlich und finan-
ziell?

Weirather: Tatsache ist: In
den harzigen Anfangsjahren
in der-Agentur dachte ich
oft, ich bin eigentlich ein
Hirsch, dass ich nicht noch
drei, vier tolle Jahre im Ski-
sport verbracht habe. Das
war ja irgendwie das gleiche
Erlebnis wie mit der Matu-

Geb. im Janner 1958 in Reutte, verheiratet mit der ehemaligen’
Liechtensteiner Skirenniduferkollegin Hanni Wenzel, drei Kinder
(Herbert, 20, Tina, 19, Thomas, 13).

ra: zuerst keine Ausbildung
abschlieRen, dann den Ski-
sport nicht gescheit fertig-
machen... Andererseits hat
das eine Riesenmotivation
freigesetzt: Irgendwann
wollte ich es einfach wissen.
TT: Was ja Eigenschaften
sind, die Spitzensportler
mitbringen miissen: Biss
und unbedingten Ehrgeiz.
Weirather: Das stimmt.
Das Problem allerdings ist:
Als Spitzensportler, Skifahrer
zumal, bist du kein Team-
spieler. Ich habe das leidvoll
erfahren. Anfangs glaubte
ich immer, alles selber ma-
chen zu miissen, habe auch
noch die letzte Bande selber
aufgehidngt. Mitarbeitern
etwas zuzutrauen, hat mich

Sechs Einzelsiege im Skiweltcup, 1981
Abfahrtsweltcupsieger, 1982 Ab-
fahrtsweltmeister in Schladming.
w1987 Grindung der intenational
* tatigen Sportmarketing-Agentur

Weirather, Wenzel & Part-
ner (WWP) mit Stand-
orten in Dormbirn, Telfs,
Liechtenstein, Barcelona,
Mailand und Sofia,

grole Uberwindung gekos-
tet. Heute kann ich mir das
gar nicht mehr vorstellen.
TT: Was haben Sie im
Sport gelernt, das Ihnen im
Wirtschaftsleben niitzt?
Weirather: Nie aufzuge-
ben. Wenn es dich drei Mal
aufdie Schnauzehaut, musst
du drei Mal aufstehen, dich
abbeuteln und weiterkdmp-
fen. In der Wirtschatft ist es
wie im Sport: Du musst viel
mehr Niederlagen verkraf-
ten, als du Erfolge feiern
darfst. Wenn ich an die Hun-
derten Rennen denke, die
ich gefahren bin - die Zahl
der Siege ist iberschaubar,
beim grofRen Rest hast du ei-
ne auf den Deckel gekriegt.
TT: Welcher Teil Thres

heutigen Berufs macht Ih-
nen am meisten Spafs?

Weirather: Mein Netz-
werk zu pflegen und weiter
auszubauen. Das kann ich
gut, das liegt mir. Und es ist
fiir die Firma extrem wich-
tig. Ich habe vor, mich nach
und nach noch weiter aus
dem operativen Geschéft
zuriickzuziehen und mich
irgendwann, in zehn Jahren
vielleicht, ganz auf die Netz-
werkpflege zu verlegen.

TT: Thre Tochter Tina ist
das einzige Ihver Kinder, das
sportlich in die Fufsstapfen
der Eltern tritt?

Weirather: Ja, und au-
Rerdem macht sie heuer in
Stams Matura — hoffentlich!

TT: Sie wissen jetzt, was
IhreEltern mitIhnen durch-
gemachi haben?

Weirather: Hanni und ich
zittern bei jedem Rennen,
bei jedem Training! Friiher,
als ich selber gefahren bin,
hat es mir nicht brutal ge-
nug sein konnen. Als ich
Rennen zu vermarkien be-
gann, dachte ich: Es muss
attraktivsein, aber es sollnie
etwas passieren, das wire
schlecht fiirs Geschéft. Und
jetzt, als Vater, wiirde ich am
liebsten den Berg von oben
bis unten in Watte packen.
Das ist wirklich heftig.
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